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figura se aleja de la compraventa y guarda mayor proximidad ana-
i6gica con la loeacién de obra o la locacién de servicios, segin sean’
las modalidades pactadas. En todo caso, el objeto dificilmente co-
rresponda a una calidad desconocida en el comercio”.

Expresa Stiglitz: “Se trata de un contrato no legislado en dere-
cho argentino; si bien presenta en la mayoria de las hipétesis, nota-
bles semejanzas con la compraventa, el suministro se caracteriza
esencialmente por ser un contrato de duracién dada por la pericdi-
cidad o continuidad de las varias prestaciones singulares que debe
camplir el suministrange 162, ) .

Como destaca Messineo, el suministro se ubica en el grupo
de los contratos de ejecucién periodica o continuada. La periodici-
dad del suministro implica prestaciones en fechas determinadas; la
continuidad, prestaciones ininterrumpidas; pero la sustaneia Juridi-
ca del contrato no eambia en uno u otro caso. :

Se llama suministrante a aquel que debe el suministro; sumi-
nistrado, a aquel que tiene derecho s solicitar el suministro,

§ 333. Funcion. - Por medio de este eontrato el suminjstran-
te se obliga a proveer al suministrado los bienes que éste le requie-
ra en la medida que les resulten necesarios, El suministrante ase-
gura al suministrado que durante la vigenheia del contrato recibird
—segim las modalidades pactadas- los bienes que son objeto de éste. - |

Para las empresas el eontrato de suministro es ino de los con-

“tratos indispensables, pues persigue nada menos que el objetivo de
asegurar el aprovisionamiento’ de materias primas, mereaderiag y
productes imprescindibles para la continuacién de la produceién,
energia, ete., vale decir que garantiza la dispenibilidad constante i
de elementos indispensables para la actividad industrial o su co-
mercializacion 184, ' . :

Pero este contrato también es de gran importancia para los
articulares, que se aseguran de este modo la provisién de elemen-
tos esenciales para gozar de un minimo de bienestar (gas, electrici-
dad, eteéters).

F) CONTRATO DE SUMINISTRO

§ 332. Concepro. - Extraemos de nuestra jurisprudencia e
siguiente concepto: “El suministro es el contrato por el cual ung'da
las partes (suministrante) asume frente a la otra {suministrado
obligacién de cumplir prestaciones periédicas y continnadas durs
te un término (determinado o indeterminado) en la medida: g

solicite y por un precio fijado o a fijarse” 1 Dice un fallo: “Esfs

dafio para poder accionar frente al franquiciade, siendo dudosa la ‘reép
lidad extracontractual del franquiciante, ¢ solo planteo ya es importan]

cbliga a meditar en profundidad. . ;
. ' 18 Burlas - Couso, en Etcheverry, Contratos. Parte esp‘m «§ 334. DIFERENCIAS CON LA COMPRAVENTA. — En la compraventa
p. 402. . ’ ’ ' si-sea mediante entregas periédicas— Ia celebracién de contrato

" .160 “En el derecho nacional, no se dan atin, a pesar de gue exi
proyectos de lay, uria relacién contraetual entre franquiciante y ¢
quien ve dificultade y obstrizide su reclamo, salvo el caso de vieir
propios del producto y ello sélo por aplicacién de los principios ¢
dad cuasidelictual” (Burlas - Couso, en Btchaverry, Contraio:
cial, t. 1, p. 401), o

&t CNCom, Sala E, 20/3/89, J4, 1990-11-150.

&2 Btiglitz, Gabriel A., Concepto y funeion del contrato de suministro,
989-A-1074,

I
| 1% Mesgineo, Manwual, t. V, p. 150, - ‘ [
: 184 Stiglitz, Concepto y funcisn del contrato de suministro , LL, 1989-A. |
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crea & cargo del vendedor Ia obligacitn de transferir al comprador
la cosa o la cantidad de cosas objeto de dicho contrato (art. 1170,
Cod. Civil), ¥ el comprader queda obligado a pagar un precio cierto
en dinero (art. 1823, Cod. Civil). En el suministro, la perfeccién
del contrato no crea a cargo del suministrante la obligacién de en-
tregar bienes, sino la obligacién de atender log pedidos del suminis-
trado; es decir, asume tipieamente una obligacién de suministrar o
proveer. Por ello, el suministro —dice Barbero— es llamado tarn-
bién contrato de aprovisionamiento . El suministrante sélo que-
da obligade a remitir los bienes objeto del contrato en la oportunidad
¥ en la medida que el suministiado lo solicita. En cada oportuni-
dad nace, a su vez, la obligacién del suministrado de pagar el precio.

§ 335, (BIENES EN GENERAL 0 SOLO C0SAS? — Hasta ahora hemosg
hablado de bienes en general, materiales o inmateriales; sin embar-
go, Messineo!®® opina que el contrato de suministro sélo puede re-
caer sobre ¢osas. .

Para el art. 2311 del Cod. Civil, cosas son “los objetds materia-
les susceptibles de tener un valor”; y agrega que “las dispesiciones
referentes a las cosas son aplicables 2 Iz energia y a las fuerzas na-
turales suseeptibles de apropiacitn”. .

Debemos advertir que Messineo, luego de sostener que el su-
ministro séle recae sobre cosas, aelara seguidamente que por cosas
se entiende en un sentide amplio el agua, frutos, combustibles, vi-
tuallas, materiales de construecion, minerales, vestuarios, impresos,
mercaderias, y también la energia {térmica, motriz ¥ eléctriea).

Por lo comtin el objeto del suministro son las cosas consumi-
bles, pero nada impide (al contrario, es bastante frecuente} que se
trate de cosas no consumibles, e incluso, no fungibles. Kl sumj-
nistro, de ordinario, transfiere al saministrado la propiedad de los
bieties; pero pueds limitarse —ensefia Messineo-, al 130 o goce de la
cosa (p.ej., medios de locomocién proporcionados por periodos de-
terminados, aprovisionamiente de trajes o.muebles o teatros, et-
cétera}, ’

§ 336. Esun conrrato bE DURACION. — K tiempo es esencial en
este contrato, pues durante su vigencia el suministrado cuenta con
‘la séguridad de que sus necesidedes serén cubiertss por el suminis-

trante en la medida y condiciones pactadas. En esto se diferencia
de la compraventa, asf sea mediante entregas parciales, pues en

i85 Barbero, Sistema del derecho privedo, t. IV, p. 81.
183 Messineo, Manual, t. V, p. 150.
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este caso se da el fraccionamiento de una prestacion inica, fraceio-
namiento que tiene lugar en orden a la ejecucion, no.a la formacicn
del contrato®, Como explica Messineo, se diferenciz de la comi-
praventa por el hecho de que el suminigtrante estd obligado a efec-
tuar varigs presiaciones (por lo general, de cosas fungibles), que
constituyen una serie de prestaciones conexas entre si, aungque au-
ténomas; y no serfa concebible una prestacién tnica; mientras que
en la venta, aun cuando ésta se cumpla en diversos momentos, g en-
trega por partes, se da el fraccionamiento de una prestacién inica
(contrato unitario). .
El suministro se diferencia de la venta a entrega por enotas,
también (y, ‘quizd, sobre todo) por el hecho de que el suministro
paede tener duracién indeterminada y, por consiguiente, es (o pue:.
de ser} indeterminada la importancia fotal del contrato, y también
la importaneia de las prestaciones singulores; esto, en relacién ala
necesidad del suministrado. La venta a entrega por cuotas impli-
ca, por el contrario, la previa determinacién de la prestacisn con-
junta y de las prestaciones singulares. :
Durante el tiempo de vigencia.del contrato_de suministro las
prestacionés a cargo del suministrante s
corresponda Doy 13 fiAtiraleza dé Ja cos
ma periddica, en forma continuada

vy

" Cuando el suministrante se obligue a una prestdeion continua-
da, el suministrado no deber4 aguardar los plazos previstos para
pedir el bien al suministrante, sino que le bastari con aecionar de-
terminado meecanismo que se halla a su disposicién y voluntad, pars. .
obtenerlo (p.ej., el suministro de energia eléctrica, agua o gas).

‘L2 cautidad del suministro la determing la necesided. del sumi-
nistrado; pero —naturaimente="8sto tiene sus Iimites en la capaci.
dﬁ%ﬁ%ﬁm&”ﬁéﬁ?’@"m?ﬁﬁﬁnte{en las posibilidades
economicas del suministrade v en 13 eventual existencia de un pacto
sobre la cantidad minima o mdxima que puede requerir este tltimo,

§ 337. Precro. — Puede pactarse de varios modos distintos la
forma de pago de los bienes objeto del suministro.
1 a) Cuando las entregas son periddicas o bien cuando el sumi-
nistrado Io requiera, es usual emitir factura en oportunidad de cada
entrega. ’
8 Cuando el suministro es continuado, lo usual es que se emita
la factura mensualmente, o bien en los plazos estipulados, y eonfor-

187 Messineo, Manuai, t. V, p. 150.
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me zl eonsumo efectuado en ese periodo {es ¢l caso del gas v 1a elec-
tricidad).

El precio se fija conforme al que corresponde por eada envio o
periodo (esto tltimo en el supuesto de suministro continuado); todo
dentro de las pautas previstas en el contrate y las posibilidades de
: revision contractual por excesiva onerosidad sobreviniente. Dis-
tinta es la situzcion enando el suministrante es concesionario de un
i servieio publico {energia eléetrica, gas), pues en estos casos se sue-
Ie hablar de tarifas, las que se hallan sometidas al control del poder
concedente.

§ 338. Pacro pE EXCLUSIVIDAD. ~ Dice Messineo!® que puede
pactarse en el contrato de suministro que la exclusividad sea a fa-
vor del suministrante, del suministrado, o bien de ambas partes.

@) Cuando la exclusividad se establece a favor del suministran-
te, implica que el suministrado estd obligado a proveerse de lo que
congtituye el objeto del surninistro, exclusivamente acudiendo al
suministrante; 'y no puede (salvo pacto en contrario) proveer, por
medios propios, a la produccién de las cosas que constituyen el
ohjeto del contrato. Piénsese en el caso de productoz destinados
2 la reventa y proporcionados periédicamente, o con cardcter de
continuidad, por el fabricante (suministrante) al revendedor (sumi-
nistrado). .

b) Cuando se establece a favor del suministrado; esto importa
que, en el 4mbito territorial (o zona) donde éste opera, el suminis-
trante no puede proporcionar a otro (que no sea ! suministrade), ni
directa ni indirectamente (o sea, por interpuesta persona), lo que
constituye objeto del suministro.

El suministrado que asuma la obligacién de promover en la
zona que se le ha sefialado la venta de cosas de las que tiene la ex-
clusiva, respende de los dafios, si contraviene a tal obligacién de
hacer, absteniéndose de dar obra a los fines del resultado prome-
tido; no escapa a tal responsabilidad aun cuando haya cumplido
el contrato con relacién a la cantidad minima que se haya fijado.
Queda a salvo el pucto en contrario,

E1 suministro con exclusiva entra propiamente en el nimerc de
los medios excogitados por la técnica comercial moderna para de-
fender a las haciendas (establecimientos) de la concurrencia ajena;
sélo que, en el case del suministre con “exclusiva”, se tiende, en lu-
gar de combatir, a suprimir la concurrencia ajena; y estamaos en
presencia de un medio de lucha que consiste en privar a los concu-

168 Messineo, Manual, t. V, p. 153.
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rrentes de la posibilidad de tener determinada mereaderia; o bien,
sustraer a los concurrentes un posible adquirente, mientras que, en*
las otras formas de defensa contra la competencia, los medios se di-
rigen, hacia los entendimientos pacificos de los interesados, que. li-
mitan reefprocamente los efectos de la concurrencia entre si; ]

§ 3389, Suscrrrcion 4 PERIODICOS. — Tratandose de periddicos,
en el uso préetico se suele hablar de abono; pero con este término
se subrays mis bien la ventaja econdinica (reduccién gobre el precio
normal) que deriva para el abonado en lugar de un eardcter juridi-
co. En efecto, la suscripeidn librera, en sentido amplio, consiste
en la obligacién de dar por parte de un editor, y, respectivamente,
de tomar por parte del llamado abonado o suseriptor, una publica-
cign periddica (revista, diario, ete.), contra un precio determinado
¥ por un espacio de tiempo también determinado,

En estos supumestos concurren de manera evidente todos los ca-
racteres del suministro,

Por el contrario, debe congiderarse case de venta a entregar
por cuotas y no suministro el contrato en virtud del eual un editor
da (y el abonado adquiere) una obra vnica (de ordinario, cientifica),
gue se publica en varias partes (por fasciculos, por eniregas, o en
varios volimenes o tomos), contra un precio predeterminado, por el
nimero de péginas o por la cantidad de vohimenes, v sobre el cdleu-
lo aproximado del término de cumplimiento 169,

§ 340. NormarTiva apLicABLE. — En derecho argentine es un
contrato innominado, Compartimos el ecriterio sustentado en el
fallo que expresa: “La actora ha invocado —y probado— usos y cos-
tumhbres vigentes en las relaciones comereiales entre las empresas
proveedoras de servicios alimenticios y-los suministrades, a saber:
obligacién de dar preaviso de treinta a sesenta dias antes de la res-
cizién unilateral del contrato. Estos usos son ‘el derecho comin
del comerciante sobre la ley civil'” y agrega el preopinante: “Por
ello, participo de la opinién del sentenciante a gquo respecto a dar
preeminencia a los usos comerciales demostrados en el proceso” 17,

Esto no se opone, sino que habrd de adecnarse 3 lo expuesto
por Stiglitz, quien expresa que ahte la falta de regulacién especial
en nuegtro ordenamiento positive, es menester zcudir en materia
de suministro a las pautas empleadas para definir la diseiplina de
loe contratos atipicos. Particularmente, las atinentes a les llama-

189 Messineo, Manual, t. V, p. 156.
1% CNCom, Bala E, 30/3/89, JA, 1990-11-150,
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dos contratos combinados, en los cuales una de las partes se obliga
a varias prestaciones correspondientes a distintos tipos de contra-
tos, mientras que el ofro contratante se obliga a una prestaecién unj-
taria.

§ 341, ConTRATO CELEBRABO SIN PL4Z0. — Dice la Cdmara en el
fallo mencionado precedentemente: “Tratdndose de un eontrato que
fue celebrado por tiempo indeterminado, cada parte podia resecin-
dirle unilateralmente, pero con la obligacién de indemnizar a la otra
si la rescisién hubiese sido intempestiva ¢ de mala fe {Farina, Res-
cisién y resolucidn de contratos, p. 242). A esta misma conclusién
se llega por aplicacidn analdgica de la norma prevista pars una de
las figuras contractuales de mayor similitud con el suministro, a sa-
ber la del art. 1638 del C6d. Civil: el loeataric que desiste de la obra
contratada debe indemnizar al empresario el dafic emergente y el
luero cesante (Salas - Trigo Represas, Cédige Civil anotado, t. 2,
p. 837). Asimismo, el contrato de loeacién de servicios sin término
fijo puede coneclair por rescigitn unilateral del locatario, pero éste
debe responder por los dafios y perjuicios que sufriere el loeador si
aquélls es intempestiva™ 7,

Expresa el tribunal en el fallo aludido: “Las opiniones son coin-
cidentes: en los contrates de suministro de servieins alimenticios
para empresas, es usual, aun en los cagos de no existir una especifi-
cacidn expresa, que se acostumbre a fijar un plazo de preaviso, que
varfa segiin la prictica comercial, de treinta a sesenta, La prohi-
bicién de romper intempestivamente el vineulo contractual es un
prineipio general en materia de contratos y la excepcion es la facul-
tad de rescindir unilateralmente el vinculo, reconocido por la ley en
algunos eontratos de tracte sucesive, asi, el contrato de trabajo, la
locacién de obra (art. 1638, Céd. Civil), el mandato (art. 1976, Cod.
Civil, y art. 275, Céd. de Comercio). Pere elle no obsta a que en
casc de ejercicio de esta facultad de manera injustifieada, intem-
pestiva o abusiva, se genere la obligacién de resarcir al cocontra-
tante. En auotos, la conducta de la demandada fue contraria no
5610 a los usos y costumbres particulares del ramo (y ello estd apo-
vado por el informe de fs. 259), sino al patrén normal de buena fe
que debe imperar en toda relacién contractual (art. 1071, Cad.
Civil). Considere que la ruptura tuvo el cardcter de intempestiva.
Lia conclusion serfa diferente si la rescisién unilateral hubiera esta-
do motivada por causa fundada”,

§ 342. INDEMNIZACION POR RUPTURA INTEMPESTIVA. — Sobre el
‘tema dice el fallo citado: “La actora reclamsé la gananeia o rentabili-

1 CNCom, Sala E, 30/3/89, JA, 1990-II-150.
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.dad gue hubiera obtenido para un periodo minimo de preaviso y la
caleulé multiplicando los importes de cada una de las comidas por-
la cantidad de comensales durante los veinte dias hdbiles de un
mes. Kl edleulo no es idéneo para obtener el resultado deseado, es
decir, la ganancia o utilidad. La actora no tiene derecho a percibir
como lucro cesante el precie del servicio de comidas durante un mes
{alimentos que no preparé y mano de obra que reclamé en otro ru-
bro), sine la ganancia que no obtuvo porque se vio privada de pres-
tar el servicio por la ruptura del contrato. Entiendo que el daiio
es exclusivamente por el lucro cesante —que fue el reclamo de la ac-
tora- y que para su cilculo preciso debera caleularse el beneficio
probable sobre la base del beneficio promedio concretamente obte-
nido en los dos meses anteriores a la ruptura” 17,

§ 343. Crases pE suMINISTRO. — Conforme lo' destaca Stiglitz
en funcién de las necesidades destinadas a satisfacer existen diver-
sa3 clases de suministros: '

%) PARA SU ENAJENACION POSTERIOR [REVENTA). La;s cosas pa-
san 8 propiedad del suministrado, en la misma cantidad que han
sido entregadas (ropas, comestibles, eteétera),

b) PARA CONSUMO DEL SUMINISTRADO. Las cosas son puestas a
disposicién del suministrado, quien queda facuMado para:su consu-
me ¢ 10; ¥ en caso de decidir su consumo, lo hace en la cantidad que
¢l decida (gas, electricidad, eteétera).

¢) Locacion pg cosas.  La cosa no es entregada en propiedad,
sino para ser utilizada por el suministrado segin su voluntad, tal
como estaria facultado como locatario.

d) Uso. Hipotesis similar a la anterior, pero con destino a
una dniea y concrets utilizacion.

§ 344, CoNTRATO DE APROVISIQNAMIENTO. — Messineo se refiere
a este contrato diferencidndelo del de suministro pues —segin ex-
presa— se trata de una modalidad de la compraventa de cosas fimgi-
bles cuya cantidad se determina en funcién de la necesidad del eom-
prador. Dice este autor: “Es, en sustancia, una compraventa cuyo
contenido presenta un cierto cardeter orgdnico, en el sentido de que
la prestacidn del aprovisionador debe corresponder a la necesidad
de la parte en cuyo favor se efectiia el aprovisionamiento, Por
tanto, aparte tal cardcter, el mismo cae bajo la disciplina de la ven-
ta; pero quizd, més todavia, bajo la del suministro; de la cual, sin

172 CNCom, Bala E, 30/3/89, JA, 1980-11-150.
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embargo, se diferencia por el hecho de gue se cumple en una solu-
cién Wnice, ¥ carece, por consiguiente, del eardeter de contrato de
ejecucién continuada o perfodica, que es propio del suministro'™;

En cambio, Barbero, también Jlama al suministro “contrato de
aprovisionamiento”!™, Dice gue la expresién “contratos de apro-
visionamiento” puede utilizarse para denominar cierta categoria de
contratos caracterizados por tener como funcién econdmica asegu-
rar la satisfaccién de necesidades de una de las partes con la entre-
ga de cosas fungibles cuya cuantia depende —precisamente— de las
necesidades del adquirente, Dentro de esta categoria penérica
que es el eontrato de aprovisionamiento eaben -segin nuestra opi-
nién— el contrato de suministro y esa especial clase de compraventa
a la que Messineo individualiza como contrato de aprovisionamiento
en sentido estrieto. ‘

173 Messineo, Manual, t. V, p. 155.
174 Barbero, Sistema del devecho privado, t.




