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CAPITULO VI

- DEL. PRECIC NATURAL Y DEL PRECIO DE MERCADO DE '
LOS BIENES!

En Toba sodedad o comarca existe una tasa promedia o corriente de
salarios y de beneficios en cada uno de los empleos distintos del iz

bajo y de! capital. Como veremos mis adelanse? dicha tasa se regula .

naturalmente, zn parte, por las circunstancias generales de ia socie-
dad, su rigueza o pobress, su condicién estacionaria, adelantada o
decadente; y en parte, por la nasuralera peculiar de cada empleo.

Existe también en toda sodedad o comunidad una tas promedia
ofcorriente de renta, que se regula asimismo, como tendremos ocasidn
de’ver mids adelante,? en parte por las circunstancias generales que
coricurren en aquella sociedad o comunidad donde la tierra se halle
sitvada, y en parte por 'a fertilidad natural o artificial del terrena.

Estos niveles corricntes o promedios se pucden Uamar tasas nacw-
rales de los salarios, del beneficio y de Ia renta, en el tiempo y lugar
€0 que generalmente prevalecen.

Cuando el precic de una cosa es ni més ni menos que el suficiente!
Para pagar la renta de la tierra, los salarios del trabajo y los benefi.

cios del capital empleado en obtenerla, prepataria y maerla: al mer
cado, de acuerdo con sus precios cotrientes, aquélia s¢ vende por to
que se llama su precio natural.

El ardeuio se vende entonces por lo que precisamente vale o por
lo que realmenie 1= cuesta a la persona que do Heva al mercado, y

aun cuando en el Ienguaje corrisnte, lo que se. denomina costo pri: -
mo de¢ un artfculo no comprende ¢l beneficio de la persona que lo

revende, 23 indudable que si ésta lo vendiese 3 up precic que no
le rindiera #: tipo de beneficio acostumbrado en su regidn, perderia
en ¢l trato, ;a Gque empieando s capital en cualquier otro comercio

hubiera realizado cse beneficio, Ademids de esto, su beneficio es su |

fenta; pucsic que o3 ¢l tondo peculiar de su mantenimiento o subsis.
tencia, De Ja misma manera que, mientras estd preparando los bie-
nca y los trae al mercado, adelanta los salarios de sus obreros, o lo

1 Este capitulo sigue muy de cerea Lectures, pp, 173-181.

1 Infra, capltulos vin y oo '

3 Infra, capitula x1. .
5
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que ¢s lo mismo, s subsistencia, de igual suerte sc adelang a3 mis-
mo sug medios de vida, y estos adelantos deben guardar proporcicn
coi aquel beneficdo que razonablemente puede erperar de Ja venua
de los bicnes. §i ésta, pues, no Ie rinde: @l beneficio, no podrs de-
cirse realmente que sc le paga lo que le cuestan: | .

Aun’cuaindo el precio”qiic le "deja. dichio beneficio no es siempre
<l iiids’ bajo’ al que pucde vender un comerciante sus mercancias, si
es, por’lo menos, el mis bajo a ‘que pucde razonablemente .eniregar-
Ias’ en un peifods livgo; ‘espedalmente i hay perfecta libertad ¢ ¥
se pucde cambiar de’ negociacidn tan pronto como se quiera.

El precio efective a que corrientemente se venden las mercancias
€ io que se ilama precio de mercado, ¥ puede coincidir con el precio
natusal o ser superior o inferior a éste.

E| precio de mercado de cada mercancia en particular sc regula
por la proporcién enue la cantidad de dsta que reaimente sc lleva
al mercado y 2 demanda de quienes estdn dispuestos a pagar ¢! pre-
cio natural del articulo, O 53, & vaiur integro de ia renta, ¢l tabajo
¥ el beneficio ? que es preciso cubrir Para presentarlo en el mercado.
Estas personas pucden denominarse compradores efectivos, y su de-
manda, ‘demanda efectiva, pues ha de ser suficientemente acractiva
Para que el artlcuio sea conducido al mercado. Fsta demanda e di-
ferente de la lamada absalura, Un pobre, en cierio modo, desea
tener un coche y desearia poseerlo; pero su demanda no o5 una de-
manda efectiva, pues el articulo no podrs ser lievado al mercado para
satisfacer su desco.

Cuando la cantidad de una mercancia que se Neva 2i mercado es
insuficiente para cubrir la demanda efectiva, es imposible suminjs-
tar la cantidad requerida por todos tuantos se haljan dispuestas a
pagar el valor integro de la renta, los salarios y ¢l benelicio, que es
preciso pagar para situar el articulo en el mercado. Algunos de ellos,
con 1al de no renundar a la mercancfa, estarin dispuestos a pagar mis
por ella Por 1al razén se suscitard entre cllos Inmediatamente una
competendia, y ¢l precio de mercado subirf mds o menios sohre ¢l pre-
cio natural, segin que ja magnitud de la Jeficienda, fa riqueza o ¢i
afin de ostentadén de los competidores, estimulen mis o menos
la fuerza de lx competencia. Entre los competidores de la misma ri-
queza y disponibilidad de excedentes la misma deficizncia de la ofer.
'a dard lugar a una competencia mds o menos extremada, segun la
importarcia mayor o menor que concedan z la adquisicién del ar-
tieulo. Esto nos =xplica los precins exorbitantes de los artcalos de
primera necesidad duranee | bloqueo de una pobladién o en epoca
de hambre,

Cuando Ia cantidad MNevada al mercado excede a la demanda efec
tva, no puede venderse entonces toda elly entre quienes catarian
dispuestos a pagar ¢l valor completo de la renta, salarios y beneficio

4 La ‘misma frase pe consigna infra, pp. 6o, 97.

" 8 Supre, p. go ¥ nota 5.
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§6 Cansis del progreso en lax facultades productiver dal irebajo
que costd la mercancis hasta situarla en el mercado. Parte de clla

tiene que vendetse a los que estén dispuestos & pagar menos, 7 este |

precio mis bejo que ofrecen por ella, reducird el de toda la mercan-
cla. El precio de mercado bajard con o al ne:
tunal, ¥égtn que Ia abundanda o la escaser del género incremente
iy 0 menos la competencia entre los vendedores, o tegiin que &ioe
s¢ muestren mis o menos propensos a desprenderse inmedistamente
de )2 mercancia, E! mismo exceso eu la Imporiacidn de articuios
perecederos da ocasion 2 una competencla mayor que cnande e trz-
tz de mercancias que se pueden comservar, como ocurre, por cjemplo,
con ias paranjas en reladidén con la chatarra, :

Cuando Ia cantidad llevada al meraudo es justamente suficiente
gmmbﬁrhdmndndecmpuonomb,e@mjg_ﬂg_mﬂp
Wﬁ%mw en fo que cabe, al precio pa-

cantidsd se vende 3 este precio, sin que se pucda
obteher ptro mis alto. La competencia, obligard & los aaficantes a
areplar csw2 precio, peto 1o olra menor.

Como la cantidad de cualquier mercancia que s lleva al mereado
se 2jusa por af misma a la demanda efectiva, interesa 2 cuantos em-
plean su tirra, m capital y su tabajo en taer coe productos ai
mercado que 12 cantidad de ellos no supere numca la demanda efec.

tiu,yummmimupnndmbcdaanueumpomqucdepor'

bajo de dicha demanda,

- §i algunx vez las remesas de mercaderias exceden la demarida efec.
tiva, alguna de lay partes componentes del preco se pagard por
bajo de su tasa natural, 5i la porcitn afectads e In correspondiente
a Ia renta de In tierya, el interds de Jos duefios les inducird a destinar
parte de sus fincas » producir otros articulos, y si & el wlario o ¢l
beneficio, €l interés de loé trabajadores, en uno de los casos, y el de
los patronos, en el oo, lex inducird a retirer répidamente una par-
te de su trabajo o del capital de este emplea, De este modo la can
tidad que se ofrece en ¢l wereado serd, = poco tiempo, insufidente
para cubrir la demands cfectiva, y todas las diferentes ‘partes de su
precio volverin a su nivel natural y el precio global a su precio tam-
bién nawral.

$i, pot el contrario, la cantidad llevada al mercado fuese, en ocasio-
ues inferior 2 la demanda eiectiva, aigune de las parces componentes
de su precio se elevarfa por cncima de su nivel natural. i es la ren-
ta, el interés de todos 'os demis terracenientes hard que dediquen
mds tierra para el cultivo de ese fruto; si es ¢l salario o el beneficio,
sl interés de Jos otroe trabajadores y negociaates les obligard proato

eulm

Ty

2 emplear mds wrabajo y mis capital en In preparadén de la meran. -

cla y en el acarreo al mercado, La cantidad de mercaderin ofrecidas
2 los compradores prouto serd suficieate para satsfacer la demanda
efectiva, todos Jos compouentes del precio bajardn pronto a s tass
natural, y ¢t precio global a su precio natural.

El precio natural viene a scr, por csto, el predo central, alrededor

blonso

lacwatico

Del precio natural y del mercado 57

del cual gravitan continuamente los precios de todas Jas mercancias.
ntingencias diversas pueden a veoes mantenerlos suspendidos, du-
rante cierto tiempo, por encima o por debajo de aqudl; pero, ruales-
quiera que sean los obstdculos que les impiden alcanzar su cenwo de
reposo y permanencis, continusmente gravitan hacia &, )

D¢ aite modo, el conjunto de actividades desarrolladas anualmente
pars situar cualquier mercancia en ¢l wercado, se ajusta en forma na-
tural la demanda efectiva, Claro estd, se procura levar sianpre al
mercade Ia cantidad precisa y suficiente para cubrir con exactitud,
sin exceso alguro, &a demanda efectiva,

Pero en ciertos empleos una misma magnitud de actividades peo- .

ducird en distintos afics un volumen muy disdnto de mercanclas;
£n otros, ¢l misgo volumen o una cantidad aproximada. Un mimo
nimero de obreros producird ¢n ¢l campo, en afios diferentes, an.

tidades muy distintas de trgo, vino, aceite, Mipelo y okas produc

dones. Pero un mimmo mimero de bilanderos y tejedores producird
cada afio |a mitma o aproximada cantidad de te)ides de lino o de
Jana, En las primeras de esai actvidades imicamente el producto
promiedio se puewe ajustar regularmente a fa demanda efectiva. Mas
como su producto real es, con frecuencia, mucho mayor o menor
que ¢l promedio, la cantidad de esas mercancias que se leve al mer-
cado exceders comiderablemente, a veres, y otray quedard muy por
bajo, durante bastante tiempo, de In demanda efectiva, Asl, aun
cuando dicha demandp 1o experimente cambic alguno, el predo del
metcado suftirt grandes Juctuaciones, quedando unas veces por bajo
y excediendo otras veces en mucho su precio patural. En otroe grupos
de sctividades donde el producto de idénticas cantidades de trabajo
¢s siempre el mismo o aproximadamente fgual, es md fAcil adap.
tarlo a Ja demanda efectiva, De manera que mientzas éata continde
siendo esuable, ¢l precio del meraado de los articulos correspondien-
tes tambidn lo serd y coincidird o se 2proximard, dentro de lo zato-
nable, 3l preci¢ matural. Que los precios de las telas de lino y de
‘lana no estin sujetos 2 tzn grandes ¥ frecuentcy Auctuaciones come
¢l precio del grano, es algo gue confirma nuwestra persottal experien-
cia. El precio de una especie de mercancias varia Gnicamente con
tas altetaciones de Ia demanda; e] de otras, no silo com las varjado-
fies de Ja demanda, sino con arreglo a las oscilaciones, mucho mavo-
res y mis frecuentes, de las cantidades grasladadas 3 mercade con
el fin de satisiacer]a, ‘

Las fluctuaciones temporales v accidentales =n el precio de mer-

‘cado de cualquier articulo afectan principalments aquellas pari=s

del tespectivo precio que se traducen en salarios y beneficio; en cam-
bio, 1a porcidn relativa a la rentz apenas resulta afectads. Una renta
deternrinadz, fijada en dinero, no queda afectada en lo mds mind-
mo pot tales fluctuaciones, ni cn m tasa ni en su valor. La que

€ CI infra, p. 113.
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consiste en upa tierta proporcién o cantidad de Erutos, & ve afectada
indudablemente cn su valor anual por las luctuationes tezaporales y
accidentales que experimente su precio en &l mercado, aunque apenas
sulre altéracién, por exa causa, en su tsa anual. Al auableor los
términas del arrendamiento, lo mismo el sefior que ¢l colono pro-
curan, con amreglo a m mejor waber y entender, ajustar lx renG al
precio corriente o promedio del producto, y no al predo ocasional
y tramsitorio. -

Las Huctuaciones mencionadas afectan tanio el valor como la tasz
de los salarios y del bencficio, segiin que el mercado esté saurade o
corto de mercancias o de tabajo, de obra hecha o por hacer. Un luto
publico cieva ¢l precio de las telas negras? (de las que el mercado
se halla por lo regular cscaso en tales ocasiones} y aumenta el bene-
ficio de los comerciantes que poscen antidades comdidérables. Pero
tal circunstancia no tienc repercusion alguna en los salurios de los
tejedores, pues el mercado sc halla corto de género y ne de abajo;
de obra hecha, pero no de obra por realizar. En cambio, ¢leva los
jornales de jos aasires, porque en eate aspecto ¢l mercado registra
escasez de mano de obrz. Se crea una demanda efectiva de mis

. obrers, de mds obra por hacer que de obra hecha. Esa misma cis-

cungtancia bace bajar €l precio de las sedas y tejidos de color, redu-
ciendo, en consccuendia, los beneficios de los comerciantes que han
almacenado una cantidad considerable de tales articulos. De igual

“suerte, bajan los salarios de loy obreros empleados en su manufaci-

ta, pues la demanda se paralia por iy meses o quizd por dooe. El

mercado 3¢ clicuenia entonces satmado de ambas cosas, de mercan. -

cias y de mano de obra <o

Pero aunque el precio del mercado de una mercaderia cualquie-
ra estd continuamente fluctuando, por decirlo asl, airededor del pre-
cio natural, a veces ciertos zocidentes, determinadas causas naturales
y_ordenanzas gubernamentales suclen mantener el precio del mer-
ado de muchas mercanciay, durante bagtante, uempo, muy por enei-
ma_del llamado precio natural,

Cuando, al auvmentar la devanda efectiva de aiguna mercancia es-
pecial, el'precio del mercado s¢ eleva bastante por encima del nap-
ral, quienes emplean sus capitales ¢n abastecerlo procuran. por lo
generzl, ocultar ese acaccimiento. Si fuera conocido, la expectativa
dé grandes gananciag induciria 2 muchos competidores nuevos a em-
plear sus capitales en Ia misma forma, con lo cual, al poco tiempo, la
demanda efectiva quedaria plenamente satisfecha, viéndose reducido
el precio de mercado al precio natural, o stuindose inclusive, du-
rante algin tiempo, por debajo de éste. 5i el mercado s halla situa- .
do a larga distancia del lugar donde residen los proveedores, dstos
pueden 2 veces mantener oculto el seacto durante varios afios, go-
zando largo tiempo de tan extraordinarios beneficios sin la concu-

T Repetido inj'r_l, p. 113

g
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rrencia de nuevos rivales, Pero secretos de esta naturaleza son difi-
rilitimos de guardar mucho ticmpo, y la gananda extraordinaria
apenas dura sino lusta que ¢l secreto deja de serlo.

Los secretos induatriales son mis ficiles de guardar que los del
comerdo. Un tintorero que descubre un procedimiento para sbiener
un color determinads con materinles que cuestan la mitad de los
usugles, puede, si 3¢ administra bien, disfrutar de las venwjas de s
descubrintiento mientras viva, y aun legar el sccreto a su posteridad.
Sus ganandas extraordinarias provienen del alto precio que se paga
por su labor especial. Propiamente comisten ent los altos salarios de
su trabajo. Pero comio se reparten sobre cada una de lus partes de s
capital, y como todas ellas en. aquel respecto guardan proporcién
con &, habituzlmente se comsideran como bencficios cxiraordinarios
de dnet :

Tales alzas del precio de mercado son evidentemenie efecto de va-
rios acaccimicntos particulares, pero su influencia puede_ durzr miw
chos afios consecutivos,

Algunos frutos nziurales requieren terrenos de calidad y situacion
tan especiales, que la tierra apra en muchos grandes paises para esa
clase de cultivos no ¢ suficiente para cubrir Ja demanda cfectiva. La
cantidad total que 3¢ Jleve al mercado de esos frutos serd adquirida por
quienes estin dispuestos 2 pagar mis de lo suficiente para cubriv
la renta de la tierra que los produce, conjuntamente con los salarios
del trabajo y los beneficios del capital que se emplean en ¢ caltivo
y ¢n ansportar Jos productos basta el mércado, de acuerdo con sus
tasas naturales. Esas mercancias pueden continuar vendidndose du.
rante siglos enteros a un precio muy alto; en tal cuso, fa porcién
del precio, representativa de la renta de la tierra, ¢ Ja que se paga
por encima de su nivel natural. La renia de aquellas tierras que
producen uncs frutos singularmente atimados, como algunos vidie-
dos de Francia, especiaimente simados y fértiles, no guarda propos-
cién tegular oom las de otros terrenos igualmente idrtiles 7 bim
caltivados, que s¢ hallan en los alrededores. Por el conuarie, los
salarios del rabajadar y loa bencficios del apital, empleados ¢n sitvar
dichos productos en ¢l mercado, raras veces discrepan de la natural
proporcida con otros empleos de capital y de mano de obra ¢n aque-
llos contornos. ‘

Estas alzas de precin son evidentemente efecto de causas naturales
que impiden satisfacer plenamenie la demanda efectiva; causas que
pueden continuar obrando siempre dd mismo modo. . .

Un moncpolic otorgade a un individdo o a una compaiia de co-

1 Sc denomipan beacficos simplomentc porque aaf s llaman 1odas 1 grann-
cing del patrong-productoc. Ditlciimente puede decitse que bapan sdo “consi-
dersdos™ en modo alguno; de haberse tenida en quenly, 2 hubieva hecho sin duda
expresa reference a2 cjion, e los wrminos del :iguim_le_p.lmlo. “etecto de
acsetimicatos pasticufara”, a sber. h p ida, de conoc pecuilares por
parte del tinweezo.
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nibilidades de suy productos en ¢l mercado, ¥ no satisfaciendo jamis
la demanda electiva, venden sus géneros 2 un predo mucho mis altg
tjue ¢l natural, y elevan por encima de la tasa natural sur ganancias,
bien conslstan &tas en salatlos o en heneficios. '

El _precio de monopolio ¢s, en todo momento, e mis alto_que sc
puede obtener. Por el contrario, €1 precio natural o de Jibre compe
tencia es ¢l mis bajo que se puede tonseguir, no en todas lay ocasio-
nes, pero si en un periodo considerable de tiempo. El primero es el
mayor que s¢ puede exprimir de los compradores o que se supone
estdn dispuestos a pagar; el segundo, ¢l mis bajo con que e contentan
generalnente los vendedores sin dejar de operar en el respectivo
renglén. ’ . .

Lo4 privilegios exclusivos de las corporaciones, estatutos de Tm
dizaje? y today aquellas leyes que restririgen ia competenda, en deter
minadas ocupaciones, a vo mimero de personas, inferior al que pre
valeceria en otras circunstancias, registra 12 misma tendencia, aungue
en menor grado. Representan una especie de monopolio, en su sentide
mis lato y son capaces de mantener durante siglos el precio de al
gunos articulos sobre Iz tama natural, en dertas ocipaciones o acti-
vidades, sosteniendo los salarios del rabajo y loe beneficdos del api-
tal invertido en ellos, por encima de su nivel patural. .

Semefantes alzax del precio de mercado. pueden durar tanto ticwpo
como perduren las regulsdones gubemusmentales que Ias ocasionan.’

Aunque of precio de mercado de unz mercancia cvalquiera pusde
m&?lrw;@mm@mmw
veces puede mantenerse por debsjo de éste durante largo tiempo.
Cualquiera de las porciones o componentes del precio que se pague
por bajo de su tasa natural hard que las personas cuyos intereses s¢
ven alfectados retire inmedistamente, de la inversién, tierra, capital
o mane de obra, en tales proporciones que la cantidad aportada al
mercade muy pronto ya no serd sufidente para cubrir ia demarda
efectiva, En consccuencia, ¢l precio del mercado pronto se elevart
hasta alcanzar el predo natwral, por lo menos, en el cuso de que
impere una fibertad perfectai*

Los mismos estatatos d& xprendizaje y otras leyes sobre las corpo-
raciones que, cuando protpera unx manufacturz, permiten a sus
miembros elevar suy salarios muy por encima de su tasa natutal, les

* CI. infre, pp. 115-127. Playltir, en una pots relativa 2 ente pusaje, od. Weaith
of Natians, 1Bos, vol. 1, p. g7, dice asl: “Faia obeervacidn rapecto & corporaciones
y aprendinges difidimente puede referine a Ia époa actoal. En Londres, por
tjemplo. Jos ciudadanos librey sdlo pueden dedicarse a cierton negocios dentro
de 1a clodsd: 1l uno solo de cllos pucde dejarse de practiar en cnlquier oo
lugar, y v producios venderse ¢n Ia duded. 3 se aplicara ¢l prindpio de Mr.
3mith, lon articulos serfan maba caroe en Chespside giie en Bond Street, com que
no ocumre.”

1% Suprw, p. 6o, ¢ infre, p. oT.
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obligan también, cuando I industria languidece, a bajarlos bastante
con relacidn-a dicha tasa. Y as{ oome en un caso impiden que mu-
chas personas traten de trabsjar en la misma actividad que e inte-
resado, en el otro derran a &ste la oportinidad de colocarse en nu-
merosos empleons. Pero los efectos de tales estatutos no son ignalmente
duraderos ceando se trata de rebajar los salarios de los trabajadores
por debajo de su tasa natural que cuando se trata de elevarlos por
encima de dicha tasa. Sus efectos, en ud caso, pueden prolongarse
durante vatios siglos; en el otro, unicamente durante la vida de aque.
los operarios que practican el oficio en época de prosperidad. Des.
aparecidos éstos, ¢l nimero de guicnes despuds se eduquen en et ofi-
cio se ajustard naturalmente a la demanda efectiva. Habria de ser
un régimen tan duro como ¢l de Indostin o ¢l del antiguo Egipto!!
{(donde todo ser humano estaba obligado, por raones religiosas, a
seguir la ocupaddn de sus padres, y cualquier cambio de ocupacion
se considerzba como el mds abominable sacrilegio) para lograr que
los salarios del trabajador y las ganancias del capiaal quedasen por
debajo de su tasa natural, durantc varias generaciones en dertas in-
dustrias. .

Esto es lo que por ¢l momento nos ha parecido necesario advertix
por lo que condierrie 2 las desviaciones, transitorias o permanentes,
del preco de mercado de las mercancias con redpecto al patural,

¥l precio natural varia con la tasa natural de cada una de sus par-
tes componentes: salarios, beneficio y renta; éste, 2 su ver, varia e¢n
toda sociedad segun sean sus circunstancias, su riquera, su pobrera, o
su condicidn progresive, estacionaria o decadente. En, los cuatre capi-
tulos mguientes procuraré exponer, en fa forma mds completa y clara
que me sea posible, Jas cawas de estas diferentes variaciones. .

En primer lugar, intentaré esclarecer cudles son las circunstancas
que naturalmente determinan la tasa de los salarics, y hasta qué
punto dichas circunstancias se ven afectadas por la riquera o la po-
breza, asl como por el estado progresivo, estacionario o atrasado de
una sodedad,

En ségundo lugar, procuraré demostrar cudles soh las circunstan-
cias que naturalmente determinan la tasa del beneficio, v de qué
modo dichas circunstancias resultan afectadas por tas antedichas va-
riaciones en el estado de la sociedad. .

Aun cuando los salarios y beaeficios en dinere son muy diferentes
en los distintos empleos del trabajo y del capital, parece advertirse
comiinments una derta proporcién entre los salarios nominales en
dilcrentes ocupaciones y los benclicios pecuniarion en inversiones dis-
tintas. Esta proporcién, como se verd después, depende, en parte, de
la naturaleza de los diferentes empleos y, en parte. de las diferentes
leyes y ordenamicntos de 1a sociedad en que aquellos se ¢jercen. Pero
aun cuando est proporcidn dependa en ciertos aspectos de las leyes

11 En Lecturcy, p. t68, Ja priciica egipcia se atribuye 2 "una Iey de Sesostriy™.
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6z Causas del progreso en las facultades productivas del trabajo

¥ de la politica econdmica, es muy poco lo que influyen la riqueza o .
pobreza del pais, ni su condicién progresiva, estacionaria o decadente,
sino que dichu proporcién permancce siempre la misma, o casi la
miuna, en todas catas diferentey situaciones. Por todo lo cual me verg
obligado, en tercer término, a explicar las diferentea circunstancias
que regulan dicha proparcida.

En cuarto y ultimo lugar procuraremos demostrar cudles sean las
circunstancias que regulan la renta de la tierra, y cudles son las que
alzan ¢ rebajan ¢l precio real de las diferentes sustancias gue la
mizma produce. )
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