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1. INTRODUCCION

La ética del mercado o empresarial o de los negocios, es una forma de ética aplicada que examina los principios y situaciones de conflicto que surgen en un
entorno empresarial.

2. DESCRIPCION DEL CURSO

Apunta a desarrollar en los participantes un analisis critico personal respecto de su capacidad para enfrentar los dilemas éticos que se presenten en su vida
profesional, entender los fendmenos que dificultan la toma de decisiones en estos casos, y tener una visién de las tendencias y formas en que se ha
desarrollado el concepto de la responsabilidad social al nivel de las empresas.

3. OBJETIVO GENERAL

El objetivo del curso es aportar una interpretacién conceptual y practica de los principios y problemas éticos aplicados a la economia, la empresa y los negocios.



4. OBJETIVO ESPECIFICO

Al finalizar el curso, el participante sera capaz de: identificar, analizar, evaluar, decidir y actuar, en situaciones del ambito empresarial con una perspectiva ética
para el desarrollo sostenible y de largo plazo.

5. CONTENIDOS
Los contenidos del programa se estructuran en 8 mddulos:
e Moddulo 1: Introduccién
e Moddulo 2: Conducta del Ser Humano
e Moédulo 3: Economia y Etica
e Moédulo 4: Empresa y Etica
e Moddulo 5: Etica y el Ciudadano
e Moddulo 6: Casos nacionales de actualidad
e Moddulo 7: Sintesis integradora

e Modulo 8: Evaluacion

6. METODOLOGIA

e Es necesario que el participante prepare su asistencia a clases estudiando el material docente que estara disponible en Ucursos, o capitulos
de libros disponibles en la biblioteca, con una semana de anticipacion.

e C(Clases en las que el profesor orienta, facilita e integra, las actividades de lectura asignadas semanalmente a los alumnos



e Peliculas con temas relativos al curso

e Analisis de casos nacionales de actualidad

e Trabajo personal de investigacion respecto de tema asignado por el profesor

7. EVALUACION

La evaluacion del curso serd a través de:

e  Trabajo de Investigacidon asignado por el profesor

e  Examen (no presencial)

8. CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

50%

50%

Numero de sesiones

Nombre de la Unidad

7 Programa
. Resultados de Aprendizajes de la Referencias a la Bibliografia
Contenidos Unidad

Sesién 1: 07-09-2015

Introduccion al curso: Programa,
metodologia, calificaciones.

Evolucidn

Cerebro

Conoce los determinantes bioldgicos
de la naturaleza humana

Publicadas en Ucursos y

Libro: “Sobre el oportunismo en los Negocios”




Sesion 2: 21-09-2015

Conducta humana:

Psicdpatas
Narcisistas

Sesion 3: 28-09-2015
Economia: Ciencia Exacta o Social

e Supuestos de Mercado
e Fallos de Mercado

e Mano Visible

Sesion 4: 05-10-2015

Empresa y Etica

Analisis conducta humana en la empresa 'y
entre empresas

Sesiéon 5: 19-10-2015
Ciudadano ético

Responsabilidad y derechos de los
ciudadanos

Conoce los fundamentos de las
patologias de la conducta humana

Conoce la ciencia econdmica desde
la perspectiva del comportamiento
ético

Conoce los atractores de la conducta
humana en la actividad empresarial
y de negocios

Conoce los referentes filosoficos
para analizar y diseiar las decisiones
y acciones éticas

Publicadas en Ucursos

Libro: “Sobre el oportunismo en los Negocios”

Publicadas en Ucursos

Libro: “Sobre el oportunismo en los Negocios”

Publicadas en Ucursos

Libro: “Sobre el oportunismo en los Negocios”

Publicadas en Ucursos

Libro: “Sobre el oportunismo en los Negocios”




Sesion 6: 26-10-2015 | Conoce y analiza, desde la

perspectiva ética, los principales

C nacional li . .
asos nacionales de actualidad casos nacionales de actualidad

Sesion 7: 02-11-2015 | Aplicar distinciones desarrolladas en
. o ) » ) el curso
Sintesis integradora y discusion ampliada
¢Es posible actuar de manera ética y tener
éxito en los negocios?
Sesion 8: 09-11-2015 | Entrega del examen antes de las
21:00 hrs.

Examen no presencial (se estima que el
alumno debe dedicar al menos 3 horas a
su desarrollo)

Publicadas en Ucursos

Libro: “Sobre el oportunismo en los Negocios”
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