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CARRERA DE LARGO ALIENTO

Saber cuantas “vitaminas, agua y 
minerales” necesito para llegar a la meta

CEO dedicado al largo plazo
...Depende de su rol...

No esperar a estar muriendo 
para levantar

Equipo para correr la posta



ETAPAS DEL FINANCIAMIENTO



ECOSISTEMA DE INNOVACIÓN Y EMPRENDIMIENTO



¿QUIÉNES SON LOS ACTORES MÁS RELEVANTES EN CHILE?

1. CORFO
2. ACELERADORAS / INCUBADORAS
3. VENTURE CAPITAL
4. FINANCIAMIENTO TEMPRANO
5. REDES DE APOYO



1 CORFO



 CORFO
● Agencia gubernamental dedicada al fomento de la producción. Es el actor 

principal y fundamental dentro del ecosistema.
● En el contexto del ecosistema de i+e, financia tanto directa como 

indirectamente a startups: financia la creación de emprendimientos, como 
la creación de entidades y programas que apoyan emprendimientos.

● Todos los fondos que entrega son cofinanciados en una proporción 1:3. Es 
decir, del total del proyecto postulado Corfo financia el 75% mientras que 
el 25% debe ser financiado de manera privada.



LÍNEAS DE INNOVACIÓN - CORFO



LÍNEAS DE EMPRENDIMIENTO - CORFO



PROGRAMAS PARA EMPRENDEDORES



PROGRAMAS PARA EMPRENDEDORES



PROGRAMAS PARA EMPRENDEDORES



IMPORTANTE!!!
TENER UNA ESTRATEGIA!!!



POR QUÉ ES IMPORTANTE
TENER UNA ESTRATEGIA?



La importancia de una estrategia de Financiamiento



Y esto es sólo 
una muestra de 
los fondos y 
concursos 
disponibles…

Fueron más 
de 100!!!



Claves en la lectura:

Quiénes pueden 
postular?

Cuánta $$$ y en qué 
se puede usar?

Cómo te 
evaluarán?

Plazos del 
proceso

Plazos de duración del 
proyecto o concurso

Objetivos del fondo dan 
pistas de lo que buscan

Hay que rendir 
los fondos?



2 INCUBADORAS / ACELERADORAS



 INCUBADORAS / ACELERADORAS

● Organismos destinados al apoyo y fomento de emprendimientos de base 
tecnológica mediante programas, recursos, y financiamiento. 

● En Chile, la gran mayoría pertenece a universidades pero existen algunas 
financiadas por empresas y por el estado. Su financiamiento depende de 
CORFO y de la entidad “madre” a la cual pertenece.

● Patrocinan o financian a startups vía fondos públicos y privados.
● Se ubican desde la idea de negocio hasta previo la internacionalización en 

el ciclo de vida del emprendimiento.



TIPOS DE INCUBADORAS / ACELERADORAS
ACELERADORAS UNIVERSITARIAS

INCUBAUC
3IE

CHRYSALIS PUCV
INCUBATEC UFRO
UDD VENTURES
INCUBA UDEC

OPEN BEAUCHEF

ACELERADORAS PRIVADAS

IMAGINE
MAGICAL STARTUPS

WAYRA
ENGIE FACTORY

ACELERADORAS PÚBLICAS

START-UP CHILE



3 FINANCIAMIENTO TEMPRANO

4 VENTURE CAPITAL



FINANCIAMIENTO TEMPRANO + VC

● Organismos destinados al apoyo y fomento de emprendimientos de base 
tecnológica principalmente mediante financiamiento. 

● Son empresas privadas que parte de su financiamiento proviene de CORFO 
y parte viene desde sus aportantes.  Entregan entre 0.2 a 2 Millones USD.

● Existen diversos tipos: crowdfunding, redes de ángeles, y fondos de 
inversión temprana.

● En el ciclo del emprendedor se ubican desde la etapa de empresa 
consolidada hasta el final la internacionalización.



TIPOS DE FONDOS DE INVERSIÓN TEMPRANA
VENTURE CAPITAL

MANUTARA
ALAYA

GENESIS PARTNERS
ALERCE - ENDURANCE

WAYRA
MOUNTAIN NAZCA VENTURES

FEN VENTURES
SCALE CAPITAL

REDES DE ÁNGELES

CHILE GLOBAL ANGELS
DADNEO

CROWDFUNDING
BROOTA



5 REDES DE APOYO



REDES DE APOYO

● Organismos destinados al apoyo y fomento de la emprendimiento de base 
tecnológica principalmente mediante redes y conocimiento. 

● Son empresas privadas que una parte de su financiamiento proviene de 
CORFO y otra viene de sus aportantes.  

● Existen diversos tipos: redes de mentores, organizaciones de industria, 
asociaciones, hubs de innovación, y coworks.

● Se ubican a lo largo de todo ciclo de vida.



TIPOS DE FONDOS DE INVERSIÓN TEMPRANA
REDES DE MENTORES

REDES DE MENTORES 3ie
ADN MENTORES

RED MENTORES UDD

HUBS 
HUB GLOBAL

IF
ANACLETO ANGELINI UC

CLUBES + ASOCIACIONES
CLUB DE INNOVACIÓN

ENDEAVOR
ASECH

FINTECH CHILE

COWORKS
URBAN STATION
COWORK CAFE



ETAPAS DEL FINANCIAMIENTO

CORFO

INCUBADORAS



GLOBAL ENTREPRENEURSHIP MONITOR, UDD 2020



650 m 325 m

USD $14 Bn*
4% que USA USD ~$350 Bn

población
2X

inversión VC 2021

Problema 

*Source:Pitchbook.com 

Acceso a capital a empresas de etapa temprana
 es extremadamente limitado en LATAM   



NO DESESPEREN…



LES TENGO BUENAS NOTICIAS





LEVANTAR CAPITAL HOY PUEDE SER 
UN PUNTO DE INFLEXIÓN EN SUS 

NEGOCIOS



USTEDES SON RESPONSABLES



PRIMER WARNING



OJALÁ nunca 
necesiten inversión

PRIMER WARNING





SEGUNDO WARNING



REALIDAD EN CHILE

NO estamos en 
Silicon Valley!!!!



REALIDAD EN CHILE

Con suerte alcanza 
Chilecon Valley!!!!



Temor al fracaso

Falta Confianza

Necesidad de Control

Problema 



LOS EMPRENDEDORES 
SON RESPONSABLES



¿CUÁNDO ES 
MEJOR 
ACERCARSE 
A PRIVADOS?



Equipo

● FULLTIME

● Multidisciplina

● Multiexperiencia

● Asesores/Mentores

● Inversionistas previos

● Historial Intachable



Idea

● Producto o servicio 
innovador o al menos con 
valor agregado

● Evidencia concreta de la 
diferenciación

● CONOZCAN A SU 
COMPETENCIA

● Modelo de Negocio claro 
y probado



Mercado

● Conoces tu mercado?

● Tamaño

● Tendencias

● Características del cliente

● CIFRAS VÁLIDAS 



Equipo MercadoIdea Tracción

● Ventas son el REY

● Experiencia previa como 
emprendedor

● Prueba Piloto

● Alianzas estratégicas 
(proveedores o 
potenciales clientes)

● Prototipo funcional



Súper bonito lo anterior pero y….





CUÁNTO VALE EL SHOW?



LOS MÁS UTILIZADOS

MÉTODOS DE FLUJOS DE CAJA DESCONTADOS

MÚLTIPLOS DE MERCADO (TRANSACCIONES COMPARABLES)

MÉTODO DEL VALOR LIBRO AJUSTADO



MÉTODOS DE VALORIZACIÓN

Otros métodos…. menos aceptados...



FLUJO DE CAJA 
DESCONTADO



MÉTODO DEL VALOR LIBRO AJUSTADO

Valor libro ajustado empresa:

$1.230,7 MM



MÉTODO DE LOS MÚLTIPLOS

Múltiplos de mercado (Diversas Fuentes):

Empresas de RETAIL especializadas en decoración se transan en 
promedio a 5,0 veces EBITDA.

Empresas de RETAIL especializadas en decoración se transan en 
promedio 1,2 veces Venta.

EBITDA ACTUAL = $200 MM / VENTAS ACTUALES = $1.000 MM

Valor por múltiplo de EBITDA = $1.000 MM

Valor por múltiplo de Venta = $1.200 MM



VENTAJAS DE CADA MÉTODO

MÉTODO DE LOS FLUJOS DE CAJA 
DESCONTADOS
El más preciso de todos a la hora de determinar el valor de una empresa.

MÉTODO MÚLTIPLOS DE MERCADO (TRANSACCIONES 
COMPARABLES)
Simple de usar y ampliamente aceptado, de tener acceso a buenos y numerosos comparables.

MÉTODO VALOR LIBRO AJUSTADO
El menos subjetivo de los métodos y requiere además de muy poco conocimiento financiero.



DESVENTAJAS DE CADA MÉTODO

MÉTODO DE LOS FLUJOS DE CAJA 
DESCONTADOS
Requiere de hacer proyecciones respecto al futuro.

MÉTODO MÚLTIPLOS DE MERCADO (TRANSACCIONES 
COMPARABLES)
Difícil acceso a buenos comparables, tiende a castigar a las empresas en etapas tempranas.

MÉTODO VALOR LIBRO AJUSTADO
Supone que la empresa no es capaz de generar valor más allá del de sus actuales activos.



ERRORES
COMÚNES



ERRORES
COMÚNES



ERRORES COMUNES

Crecimientos 
excesivos y poco 
fundamentados de 
las ventas.



ERRORES COMUNES

Ventas crecientes 
con escaso 
crecimiento de los 
gastos.



4M’S

CÓMO 
VERIFICARLO



MARKET SIZE

MERCADO

MARKET GROWTH

MARKET SHARE

MARKET MARGINS



YA ESTAMOS 
CERCA...
¿QUÉ FALTA?



PITCH



Etapa, Actores y 
Cuándo?



Nombre Seed Capital Etapa Temprana Crecimiento

Actores CORFO
Incubadoras
Crowdfunding

NXTP Labs
Magma Partners
Wayra
DevLabs
Redes de Ángeles 
Crowdfunding

Alaya
Fen Ventures
Scale Capital
Mountain Nazca
Alerce
Genesis Ventures

Foco Probar Modelo de Negocio Crecimiento de las ventas Internacionalización y/o  
crecimiento

Monto USD $40K a $100K USD $100K a $500K USD $500K a $2 millón

Cuándo Proyecto etapa idea
Validación Comercial

Validación Comercial
Alcanzar punto de equilibrio
Probar escalabilidad

Internacionalización
Crecimiento en las ventas
Modelo probado

Qué 
aportan

Mentores
Talleres
Capacitación

Redes
Softlanding

Redes
Clientes
Softlanding

Cuánto 
entregar

5% - 15% 10% - 20%
Director

10% - 20%
Director



A QUÉ ESTAR ATENTOS

TESIS DE INVERSIÓN

QUÉ MÁS ME ENTREGAN?

APORTANTES DEL FONDO



¿QUÉ ES EL 
CROWDFUNDING?



¿CÓMO PODRÍAMOS 
INNOVAR Y MEJORAR 
ESTE PRODUCTO?



Prototipo
Proveedores

Costo de Producción
Clientes? Lo comprarán?

Distribución y Canales de Venta
Difusión

Posicionamiento

¿QUÉ ES EL CROWDFUNDING?



Les presento a:
Ryan Grepper

¿QUÉ ES EL CROWDFUNDING?





Meta: USD $ 
50.000

NUEVA CAMPAÑA



¿QUÉ PASÓ?



61.144 
Coolest Pre Vendidos



61.144 
Coolest Pre Vendidos

USD 
$13.285.226

Recaudados



61.144 
Coolest Pre Vendidos

USD 
$13.285.226

Recaudados



                 

Recompensa

Lending / Préstamo

Donaciones

Equity

TIPOS DE CROWDFUNDING



CUMPLO

http://cumplo.cl/
http://cumplo.cl/


2ble IMPACTO



RedCapital



IDEA.ME



CATAPULTA.ME



BROOTA



+2.300 personas han invertido

Financiado exitosamente 53 rondas

CLP $13.150 MM en financiamiento
Ronda promedio CLP $250 MM

16 Empresas B

ESTOS 7 AÑOS



DIVERSIFICA STARTUPS SPA P. 87

Casos Éxito Broota - USD$30MM post Broota!

Solar Energy - 
Participan en Gasco Luz 

Chile con un 
compromiso de 

US$12m y 
recientemente Gasco 

Luz Colombia 

Logistics -         
Levanta US$2 m en 
USA con fondo de 

economía circular y 
alianza con Walmart

Sustainable Fashion -   
Levanta US$8,6 m 
post Broota y abre 
todo Europa con 

GrandVision (1.200 
locales)

Minning Tech - 
dic 2019 levanta $1.000 
millones de dos fondos 

chilenos.

Biotech - 
cumple metas 

proyectadas del año 5 en 
su primer año. Ganadores 

Avonni Innovación 
Medioambiente

Alimento - 
Ofertas de compra por 

15x en mercado 
secundario. Ventas en 

Perú y EEUU

Beverage -
CCK (CCU & 
Kunstmann) 

adquieren 51%

Dark Store Local - 
Lomi levantó en Nov 
2020, en marzo 2021 

realizan nueva ronda de 
USD$400K (fondo 

EE.UU.) y 3X 
Valorización.

E-commerce -  
Crecimiento 3X al año 

de la inversión. 
Adquirida por 

Walmart

Fintech - 
Levanta US$500k de 

Grupo Consorcio.
Exit en 36x / 176% 
retorno neto anual



MUCHAS GRACIAS!

Federico Iriberry
Fede@broota.com



Fundadores y equipo:

● 2+ socios 100% dedicados 
y complementarios

● Control en manos de los 
gestores 100% dedicados

● Equipo con experiencia 
en el área e industria

Qué buscamos:
Modelo de negocio:

● Impacto social o 
medioambiental positivo

● Escalable
● Innovación
● Tracción que demuestre 

crecimiento acelerado

Características ronda:

● Ronda mínimo $50mm
● Levantar capital para 

crecer, no para probar
● Hipótesis concreta de 

cómo con capital genera 
aceleración



Fundadores y equipo:

● 2+ socios 100% dedicados 
y complementarios

● Control en manos de los 
gestores 100% dedicados

● Equipo con experiencia 
en el área e industria

Qué buscamos:
Modelo de negocio:

● Impacto social o 
medioambiental positivo

● Escalable
● Innovación
● Tracción que demuestre 

crecimiento acelerado

Características ronda:

● Ronda mínimo $50mm
● Levantar capital para 

crecer, no para probar
● Hipótesis concreta de 

cómo con capital genera 
aceleración

_ACELERAR!!!!_



CRECIMIENTO ÚLTIMOS AÑOS

Esperábamos crecer un 
100%



CRECIMIENTO ÚLTIMOS AÑOS

Últimos 12 meses hemos 
colocado el 52% del 
capital colocado histórico.

En el YTD llevamos 
+$5.000 millones de pesos





36X





El Proceso



Cómo cobramos?


